VaZeni akcionafi, vaZeni obchodni pfatelé, mili klienti,

Hasi¢ské vzajemnad pojistovna, a. s. i v roce 2018 pracovala na principech némeckého modelu fizeni
s timto sloZenim organ( spoleénosti:
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MuZeme s radosti opét konstatovat, Ze i v roce 2018 udrZela hlavni cil, ke kterému patfi kontrolovany
rdst pojistného, zajisténi profitability, eliminaci katastrofickych rizik a modernizaci stavajiciho
pojistného kmene.

Jsme ditkazem toho, Ze i myslenka z poatku minulého stoleti muiZe prefit, pfizplsobit se a
prosperovat v otevieném a dynamickém prostiedi, jakym je soutasny tuzemsky pojistovaci trh.

Vroce 2018 uvedla pojistovna na trh zcela nové poji$téni samospravnych celkd. Tento produkt je
uren pro obce, mésta, méstyse véetn& jimi zfizovanych organizaci. Sirokym rozsahem pojistného
kryti je schopen piné pokryt jejich pojistnou potfebu. Zaroven spliiuje pozadavek jasného a pomérné
snadno sjednatelného pojisténi.

DalSim nové zavedenym produktem je pojist&ni bytovych domd. | tento produkt splfiuje zakladni
filozofii, tedy 3iroky rozsah pojistného kryti, prehlednost a rychlost kalkulace a sjednani.

Uspé&dni jsme byli pfi ucasti na vefejnych zakazkach, kde jsme zvitézili vnemdlo pfipadech a
posilujeme tak nase referen¢ni pfedpoklady.



Zisk Hasicské vzajemné pojistovny je vytvofen pFedevsim z provozovani neZivotniho pojisténi.

Nejlepsich technickych vysledkii a tim i profitability dosahla HVP v lofiském roce v oblasti pojiéténi
staveb, domacnosti ob&anti a poji§téni razli. Dékujeme nasim klientdm, Ze ndm jsou vérni, jeliko?

vy v

nezaznamenavame téméf Zadnou negativni fluktuaci naich tradi¢nich pojiténc z oblasti venkova.

Vpovinném ruleni nepatfime mezi nejvétsi poskytovatele, nechceme se podbizet nizkym a?
dumpingovym cenam na trhu. Pfesto se ndm za pomoci strategie tvorby sazeb a stanoveni
segmentacnich kritérii dafi pinit a pFekraCovat potfebné parametry postaitelnosti pojistného.
Analyticky pfistup k jednotlivym skupindm poji§t&ncii nam pfinasi ovoce nejen v pinéni pozadavkii na
postacitelnost pojistného, ale promita se pozitivn& i do profitability tohoto produktu a v povinném
ruéeni vytvéfime zisk. Navic mame dobry pocit z toho, e spraved|ivéji ne? dfive promitame ¢kodové
vysledky z minulosti do sazeb a motivujeme tak Fidite k opatrnosti na silnicich. Zaroveri tim
podporujeme mirny trvale udrZitelny rist kmene, ktery po zdraZovani cen u konkurenénich
pojistoven pozvolna zrychluje.

Vramci zemédélského pojisténi se pojisfovna stala jiZ trvalou alternativou pro klienty v oblasti
pojisténi zemédélskych plodin i hospodadfskych zvifat. Nemaly zajem je o nase pojiéténi lest a lesnich
Skolek. Dbali jsme na to, abychom uzavirali pojistné smlouvy pokud moZno rovnomérné po Uzemi
celé republiky, abychom se vyhnuli kumulaci poji§t&ného rizika na malém prostoru, co? se nam
podafilo. | zemédélské pojiSténi se vroce 2018 pozitivnd podilelo na kladném dosaZeném
hospodarském vysledku.

Vice pozornosti naopak budeme muset vénovat pojisténi veobecné odpovédnosti, kde po aplikaci
nového obtanského zakoniku dochazi ke zhorovani technického vysledku tohoto produktu.

S ohledem na aktudlni moZnosti zhodnoceni finanénich aktiv spole¢nosti nenabizi HVP aktuédln&
Zddné nové produkty Zivotniho pojiSténi, nebot u stavajicich pojistnych smluv musi dotovat
garantovanou urokovou miru a technicky Ucet Zivotniho pojist&ni vytvaii mirnou ztratu.

V roce 2018 jsme piedepsali pojistné v objemu 579 mil. K¢, a tim i spinili stanoveny plan predpisu.

Tyto dobré obchodni vysledky jsou dény rozvojem obchodni strategie, udrzovanim pevnych vztahl
s obchodnimi partnery a v neposledni fadé detailni praci pFedstavenstva, kterou vénuje oblasti
sniZovéni spravnich naklad(l a snaze vyuZit viechny moZnosti, které zvy$uiji efektivitu. SnaZime se o
profesionalni pfistup ke klientlim. Po vyhodnoceni externi likvidace v oblasti $kod z povinného rugeni
jsme rozsifili externi likvidaci i na dalSi p¥ipady tykajici se pfedevsim strojich pojistnych udalosti,
pferueni provozu a dalsich vétsich $kod. To ndm umoZnilo sniZit stav zaméstnancii spoleénosti
zhruba téméF o 13 %. Dosavadni zkuSenost je pozitivni, nebot nezavisly likvidator je v posuzovani
Skody objektivnéjsi.

Dosahli jsme zisku po zdanéni ve wy&i 10, 4 mil. Ké.

Snahou vedeni spolecnosti je, stejné jako v lofiském roce, pfedloZit ndvrh Valné hromadé k pouZiti
zisku na zvy3eni zékladniho kapitalu, a tim i hodnoty akcie, &im? se stéle vice upevni pozice pojistovny
na trhu.

Tento trend ziskovosti pojidtovny chceme udrZet i v roce 2019 a uzaviit pojiténi v objemu

590 mil. Ké.

V soucasné dobé spravuje pojistovna 157 074 ks pojistnych smluv a spolupracuje s 791 poji¥tovacimi
zprostiedkovateli.



Zarovefi jsme v lofiském roce provedli potfebné zmény v nagem informaénim systému, abychom
splnili zdkonné poZzadavky na ochranu osobnich Gdajt a za&ali jsme pfipravovat i nutné zmény
vynucené zékonem v innosti nasich pojitovacich zprostiedkovatelt.

Provedli jsme v minulém roce rovnéZ 2 v&tsi stavebni Gpravy na nagich nemovitostech. Obé& probéhly
za vyuZiti grantu. Budovu ve Zdéru nad Sdzavou jsme v souladu s dotaénim titulem na snideni
energetické narocnosti zateplili tepelnéizolaéni fasadni tpravou a vyménou oken. Celkové naklady
byly 5272 tis. K¢, z éehoZ 1 879 tis. K& ¢inila dotace ze statniho rozpoctu. Stfechu lesovny v Bilych
Policanech opravujeme jiZ druhym rokem. Jednd se o kulturni pamdatku a nové stfecha musi byt
z dfevéného 3indele. Na dosavadnich nékladech ve vy3i 2 353 tis. K& se Ministerstvo kultury podilelo
tastkou 1 078 tis. K&.

Vérime, Ze i v ndsledujicich letech si na trhu zachovdme vysoky standard a budeme nadale rozgifovat
své sluZby ve prospéch nasich klientd, jejichz projevené dlvéry si neustéle vazime.

Nasim cilem, i v dalSich letech, je mit co nejvice t&chto spokojenych klientd, co nejsir$i zakladnu
obchodnich partnerd, stejné tak i kvalitni pracovni tym. | nadéle chceme jit dal svou cestou,
pokracovat v tradici a proddvat své dobré jméno tak, jako doposud.
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